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今日财经

虎踞虎踞
财经

无锡滨湖消防开展夏季灭火演练
为切实做好夏季火灾防控工作，提升

高层住宅小区抵御火灾能力，近日，无锡
滨湖消防深入辖区高层住宅小区，组织开
展了一场贴近实战的消防灭火演练活动，
为居民和物业人员送上“安全锦囊”。

活动伊始，消防宣传人员结合高层建
筑火灾特点，用通俗易懂的语言向现场居
民群众讲解了家庭安全用火用电、火场逃
生自救技巧以及电动自行车违规充电的
危害等常识。针对物业工作人员，宣传人
员重点“开小灶”，详细演示了干粉灭火器
的操作步骤，强调“提拔握压”四字口诀，
并指导物业人员逐一进行油盆灭火实操，

确保人人过关。
演练结束后，消防宣传员和消防志愿

者走进单元楼内，对室内消火栓进行“体
检”，仔细检查箱体是否完好、水带水枪是
否齐全、阀门能否正常开启、压力表数值
是否在绿色区域，并现场测试了最不利点
消火栓出水压力，确保消防设施时刻处于
良好战备状态。

此次活动将理论培训与实操演练有
机结合，有效增强了小区居民和物业人员
的消防安全意识与初起火灾处置能力，为
辖区高层建筑消防安全形势持续稳定奠
定了坚实基础。 王 露

中国银行股份有限公司苏州分行与苏州资产管理有限公司
债权转让暨债务催收联合公告

根据中国银行股份有限公司苏州分行与苏州资产管理有

限公司签订的《不良资产批量转让协议》，中国银行股份有限公司

苏州分行将其对公告清单所列11户借款人及其担保人享有的主

债权、担保权利以及借款合同、担保合同、抵债协议、还款协议和

其他相关协议项下的全部权利及实现和执行资产包内各项资产

相关的全部权利和法律救济，包括但不限于转让方已经缴纳的诉

讼费、保全费，依法转让给苏州资产管理有限公司。

中国银行股份有限公司苏州分行特公告通知各借款人、担保人

以及借款人、担保人因各种原因发生更名、改制、歇业、吊销营业执

照或丧失民事主体资格等情况的相关承债主体或清算主体。

苏州资产管理有限公司作为上述债权的受让方，现公告

要求公告清单中所列包括但不限于债务人、担保人及其清算

业务人等其他相关当事人，从公告之日起立即向苏州资产管

理有限公司履行主债权合同及担保合同约定的还本付息义务

或相应的担保责任，以及中国银行股份有限公司苏州分行对

涉诉债权所主张的权利。

特此公告。

中国银行股份有限公司苏州分行
苏州资产管理有限公司

2026年7月1日

序号 借款人 担保人 本金余额
1 苏州一鼎汇供应链管理有限公司 朱振洪、徐钰、朱梦瑶 6590992.30

2 威库智能科技（苏州）有限公司 于鑫佳 5283286.12

3 苏州易居堂装饰有限公司 方杰、方圆 1489942.50

4 苏州旺斯培住房租赁有限公司 罗昌琼 4810000.00

5 吴江市福昆纺织有限公司 燕振宇、卢佩、吴江市佳盾纺织有限公司 10000000.00

6 吴江市佳盾纺织有限公司 燕振宇、卢佩 9475000.00

7 常熟市德亿针纺织品有限公司 张雪中、陆桂华 949950.54

8 苏州晨美园艺绿化工程有限公司 蔡文燕、陈明波 2684660.91

9 苏州卓卡精密机械有限公司 姜明明、肖欢 8998251.07

10 苏州亿裕食品商贸有限公司 姜明明、肖欢 3000000.00

11 苏州市博大光电开关有限公司 杨建川、李丽秋 2579550.00

中国银行股份有限公司苏州分行联系人：王女士

联系方式：0512-66595566-83115

联系地址：苏州市工业园区旺墩路128号

苏州资产管理有限公司联系人：周先生

联系方式：0512-68728687

联系地址：苏州高新区运河铂湾金融广场8幢20楼

注:1.本公告清单仅列示截至2026年1月19日的贷款本金

余额，借款人和担保人应支付给苏州资产管理有限公司的利

息按借款合同、担保合同及中国人民银行的有关规定计算。

已经进入诉讼程序的，并已由贷款行垫付的应由借款人及担

保人负担的诉讼费以有关法律文书确定金额为准。

2.若债务人、担保人因各种原因更名、改制、歇业、吊销营

业执照或丧失民事主体资格的，请相关承债主体及(或)主管部

门代为履行或履行清算责任。若本清单中保证人名单出现遗

漏笔误的，并不意味着苏州资产管理有限公司对其保证责任

的免除，保证人仍须按合同约定及法律规定履行保证责任。

3.清单中“担保人”包括保证人、抵押人、出质人，担保人的

担保范围以签署的合同等法律文件约定为准。如公告中债务

人、合同编号、债权金额、担保人等信息与事实不符的，以签署

的合同等法律文件约定为准。

中国建设银行股份有限公司江苏省分行和苏州资产管理有限公司
不良金融资产转让暨催收公告

根据法律的相关规定，2026年6月22日，中国建设银行股份有

限公司江苏省分行与苏州资产管理有限公司签署《资产转让合

同》，中国建设银行股份有限公司江苏省分行声明下列附表中所列

的以下债权及相应的利息、罚息、迟延履行金、违约金或其他应收

款，已依法转让给苏州资产管理有限公司，该等债权对应的借款合

同、抵债协议、还款协议、担保合同项下的全部权利也已依法转让

给苏州资产管理有限公司。中国建设银行股份有限公司江苏省分

行特公告通知与该等债权有关的借款人、担保人、其他还款义务人

及其他相关当事人该等债权转让的事实。

苏州资产管理有限公司作为该等债权的受让人，现公告要求

下列借款人及其相应的担保人或其承继人或其他还款义务人立即

向苏州资产管理有限公司履行相应合同约定的义务(若借款人、担

保人、其他还款义务人因各种原因更名、改制、歇业、吊销营业执照

或者丧失民事主体资格，请相关承债主体、清算主体代为履行义务

或者承担清算责任)。

特此公告。

苏州资产管理有限公司联系人：赵毅

联系方式：13962523207

中国建设银行股份有限公司江苏省分行
苏州资产管理有限公司

2026年7月15日

公告清单(单位：人民币元)

债务人 债权合同名称、编号/ 担保人（包括保证人、抵押人、 担保合同 未偿本金 未偿利息 其他费用 未偿本息费
名 称 借据编号/贷款账号 质押人、保证金账户提供方） 名称、编号 总额

名称/姓名
宿迁锦 HTZ320770000XMR 保证人：绿地地产集团有限公司、 保证合同：LDDCBZHT 49,599,503.75 2,925,841.51 293,466.00 52,818,811.26

创置业 Z202000001 绿地集团南京峰创置业有限公司 2022001、HTC320770000

有限公 抵押人：绿地地产集团盐城东部 YBDB202000009

司 置业有限公司、宿迁锦创置业有 抵押合同：SQJCDYHT

限公司 20220001、SQJCDYHT

20220002

宿迁腾 2012342XQ 保证人：江苏省和融担保有限 企业、自然人保证合同： 5,999,912.68 18,864,043.63 27,894.50 24,891,850.81

龙钢铁 公司、黄双平、孙爱珍 2012342XQ

有限公

司

宿迁烁 2012100XQ 保证人：江苏省和融担保有限 企业保证合同：2012100 5,991,542.21 22,890,326.23 27,947.50 28,909,815.94

佳物资 2012101XQ 公司、林秀芳、陈庆专 XQBZ、2012101XQBZ

有限公 自然人保证合同：2012100

司 XQZRBZ、2012101XQZ

RBZ

备 注 ：

1.本公告清单仅列示截至2026年3月31日的贷款本金及利息余额，借款人及担保人应支付给苏州资产管理有限公司的利息按借款合

同、担保合同及中国人民银行的有关规定计算。已经进入诉讼程序的，并已由贷款行垫付的应由借款人及担保人负担的诉讼费以有关法

律文书确定金额为准。

2.若本清单中保证人名单、合同编号等出现遗漏笔误的，并不意味着苏州资产管理有限公司对其保证责任的免除，保证人仍须按合同

约定及法律规定履行保证责任。

债权转让公告
中恒置业（滁州）有限公司、上海鸿

坤房地产开发有限公司及管理人、北京
鸿坤伟业房地产开发有限公司：

根据转让方中恒国信发展（江苏）有
限公司与受让方灼识人才咨询管理（上
海）有限公司签订的债权转让合同，转让
方中恒国信发展（江苏）有限公司已将
（2023）沪民终213号民事判决、（2022）沪
01民初16号民事判决项下的本金债权部
分280.8万元及对应的利息、违约金、罚息
等转让给受让方灼识人才咨询管理（上
海）有限公司。据此，现将上述债权转让
通知债务人中恒置业（滁州）有限公司、
上海鸿坤房地产开发有限公司及管理
人、北京鸿坤伟业房地产开发有限公司，

请你公司直接向受让方履行还款义务。
收款账号：

账户名称：灼识人才咨询管理(上海)
有限公司

银行账号：121939157110401
开户银行：招商银行股份有限公司

上海南西支行
另，判决债权中未出让的部分仍由

中恒国信发展（江苏）有限公司享有债
权，请你公司及时履行给付义务。

原债权人：中恒国信发展（江苏）有限
公司

债权受让人：灼识人才咨询管理(上
海)有限公司

2026年7月22日

附件：不良资产明细表

基准日：2026年1月19日

单位：人民币元

应付账款核销公告
江苏国电南自电力自动化有限公司，统

一社会信用代码：91321091560251713G。
为规范财务核算，对 5 年以上长期无联
系的债权人应付账款予以核销，明细如
下：1.武汉国视信息科技有限公司，金
额：¥490000 元；2.南京艾菲特电力自动
化有限公司，金额：¥270417 元；3.上海
蓝鸟科技股份有限公司，金额：¥105000
元；4.宜兴亨达环保有限公司，金额：
¥413675.22 元；5.南京昆特自动化技术
工程有限公司，金额：¥246651.11 元；6.
南 京 奥 比 特 科 技 有 限 公 司 ，金 额 ：

¥224102.56 元；7.北京欧林特技术咨询
有限公司，金额：¥148205.13 元；8.南京
苏 润 科 技 发 展 有 限 公 司 ，金 额 ：
¥143591.83 元；9.上海凯丹环保科技有
限公司，金额：¥128205.13 元；10.上海漾
澄环保科技有限公司，金额：¥112820.51
元。自本刊登之日起 30 日内，请上述
债权人携带有效凭证，前往我司办理核
对结算手续。逾期未办理，我司将依法
做账务核销处理。公司地址：江苏省扬
州经济开发区邗江路88号。联系人：刘
伟 18602568328。

□江苏经济报记者 樊 骏

A股2026年半年度业绩披露正在火热
进行。Wind数据显示，截至业绩预告强制
披露期，A股已有超1692家上市公司对外
披露2026年半年度业绩预告，其中，716家
预喜（含预增、续盈、略增、扭亏），268家预
计净利润同比增幅翻倍，20家增幅超10倍。

从提前交卷的这份“中考成绩单”来
看，AI算力、机器人、创新药等新兴产业赛
道业绩爆发力强劲，而传统周期行业则呈
现显著分化。多名受访专家表示，当前A
股正经历从“估值驱动”向“业绩驱动”的关
键切换，基本面的成色将成为下半年市场
定价的核心标尺。

业绩“K型分化”格局凸显

纵观已披露的半年报业绩预告，AI产
业链无疑是本轮业绩预喜的“最强引擎”。
从存储芯片、PCB 到光通信，AI 算力基础
设施的上下游环节几乎全线飘红，一批龙
头企业交出了令人瞩目的成绩单。

以存储赛道为例，江波龙预计上半年
净利润高达 92 亿元至 110 亿元，以 622 倍
至743倍的同比增幅暂居A股“预增王”之
位；佰维存储预计实现归母净利润70亿元
至75亿元，而去年同期为亏损2.26亿元，
业绩反转幅度之大令市场瞩目。PCB 产
业链同样高景气运行，生益电子预计净利
润同比增长 104%至 114%。光通信领域，
亨通光电预计归母净利润 30.16 亿元至
35.68亿元，同比增长87%至121%，这家总
部位于苏州的上市公司明确将业绩增长归
因于“人工智能快速发展及数据中心资本

开支扩大”。
从产业趋势角度出发，新智派新质生产

力会客厅联合创始发起人袁帅对AI产业表
示乐观。他认为，这一轮AI驱动的增长并非
短期需求脉冲，而是长周期科技产业趋势的
开端：“从需求端看，全球AI大模型训练和推
理需求处于爆发初期，云厂商、科技企业的
算力投入还在持续加码，上游硬件需求至少
在未来3至5年都会保持高位增长。”

与上游资源品和 AI 硬件的“高歌猛
进”形成对照，部分中下游企业正承受原材
料涨价的压力。赛力斯预计上半年归母净
利润为-18 亿元至-15 亿元，公司在业绩
预告中坦言，存储芯片、工业金属、碳酸锂
等主要原材料价格上涨导致生产成本增
加，核心子公司问界汽车由盈转亏。

中国企业资本联盟副理事长柏文喜认
为，预喜率45%在历年中考中属中位偏下，
但268家翻倍、20家超10倍的结构里藏着
显著分化，“AI产业链是真兑现，资源品是
假性高增长，其余多数行业仍在爬坑，呈现

‘头部尖、腰部弱、尾部亏’的K型结构。”

硬科技“收获期”信号渐明

科创板的预喜表现堪称“一枝独秀”。
截至目前，科创板有32家公司披露2026年
半年度业绩预告，其中30家预喜，包括22

家预计净利润同比增长、6 家预计扭亏为
盈、2家预计续盈，预喜率高达93.75%。这
些公司集中分布于半导体、生物医药、锂
电、新材料等硬科技领域，与人工智能产业
大周期、半导体国产化、生物医药自主创新
等科技产业趋势高度契合。

对于科创板的亮眼表现，袁帅表示，这
清晰释放了科创板正在进入“业绩收获期”
的信号。他进一步解释道：“作为承载硬科
技企业上市的核心板块，科创板公司过去
一直处于高研发投入、低盈利甚至亏损的
阶段，市场对其价值的判断更多基于技术
前景而非当期业绩。此次半导体、生物医
药、锂电、新材料等领域公司集中实现业绩
预喜，说明这些企业过去多年的研发投入
正在逐步落地转化为商业化成果，硬科技
产业的商业化路径已经跑通。”

不过，柏文喜也提醒市场注意样本偏
差的问题。“科创板仅32家披露，占580余
家科创板公司的比例不到6%，先披露的多
是龙头，尾部还有大量未披露的公司可能
拖后腿。”他认为，更准确的表述应该是“硬
科技头部进入收获期，尾部仍在出清”。

江苏上市公司在半年报披露中的表现
同样值得关注。披露A股首份半年报的是
江阴企业优彩资源，上半年实现营业收入
13.3 亿元，同比增长 7.87%；归母净利润
8258.63 万元，同比增长 103.87%。今年二

季度，博道基金旗下多只产品成为优彩资
源前十大股东，表明机构对江苏这家绩优
公司的关注度正在升温。与此同时，光通
信龙头亨通光电也以最高121%的净利润
增速，成为AI产业链中江苏板块的代表性
企业。

“业绩为王”成为机构共识

随着半年报业绩预告密集落地，市场对
下半年的投资主线正在形成新的共识：核心
逻辑正从流动性推动的估值抬升，全面切换
至业绩驱动的价值重估。多家机构明确表
示，2026年下半年A股将进入“验财报”阶
段，基本面将成为市场定价的关键锚点。

影响力研究院品牌与 IP 委员会副主
任高承飞认为，下半年A股的核心逻辑就
是四个字——业绩为王。“市场会从‘讲故
事’切换到‘看报表’，基本面扎实、业绩能
兑现的公司会获得溢价。总的原则是，少
听概念、多看报表，选择那些能把订单变成
利润的公司。”

柏文喜同时指出，下半年，地产产业链
（建材、家居）、部分消费赛道（白酒、餐饮
链）以及传统制造业领域业绩承压。

苏商银行特约研究员武泽伟判断，下
半年A股市场将彻底转向业绩定价主导，
整体行情呈现震荡分化的结构性特征。他
表示：“市场资金将持续脱离纯题材炒作模
式，聚焦真实盈利兑现的优质标的，在配置
层面可重点把握高景气科技成长主线。”这
一判断在机构调研动向上已现端倪。
Wind数据显示，最近三个月A股已有5026
家上市公司接待机构调研，澜起科技、水晶
光电等业绩高增标的更是获得超200家次
机构密集走访，机构调研方向与业绩预喜
领域高度重合。

从更宏观的视角来看，券商研报也在密
集“掘金”下半年主线。开源证券策略首席
分析师韦冀星表示，综合来看，兼具盈利增
长广度、持续性与强度的行业，包括有色金
属、石油石化、基础化工、电子、通信和非银金
融等。东吴证券策略首席分析师陈刚则建
议，重点关注生物医药和电力设备方向。

当顾客走进街边的新式茶饮门店，
现磨咖啡的焦香、烘焙欧包的麦香与冰
激凌的奶香交织，货架上零食、瓶装饮品
陈列整齐，曾经仅依靠鲜果茶、奶茶单一
品类盈利的新茶饮门店，如今业态早已
全面革新。

“奶茶店不只卖奶茶”，正从网络调侃
变为行业常态。在主业增量见顶、行业分
化加剧、部分品牌业绩增速放缓的背景下，
新茶饮行业开始集体开辟全新增长赛道，
向全时段、全品类、快消化业态转型。

多赛道布局

上午9点，广州某写字楼和商圈内沿街
的茶饮门店开门营业，店铺玻璃柜里整齐码
放着三明治、可颂等早餐，咖啡机持续运转；
临近午间，茶底冰激凌、轻食沙拉成为店内
主推品；傍晚下班时段，招牌鲜果茶、鲜乳奶
茶重回消费主场。通过早中晚三大品类轮
番承接客流，曾经只在午后红火的茶饮店，
如今从开门到打烊，始终有人驻足消费。

“以前，上午门店客流稀少，设备和人
力基本闲置，全靠午后冲销量。现在，早间
买咖啡、带早餐的顾客多了，全天客流更均
衡，坪效有了明显提升。”广州商圈内一家
古茗门店的店员说道。

正在柜台取咖啡的白领陈小姐表示：
“上班顺路就能在茶饮店解决早餐和咖啡，
这种‘一站式’消费很方便。”

同时，冰激凌、轻食烘焙也成为各大新
茶饮品牌抢占午间流量、完善产品矩阵的
重要抓手。

咖啡是新茶饮行业布局的核心增量赛
道，主流品牌均已完成咖啡产品落地，以期
打造第二增长曲线。平价茶饮品牌甜啦啦
的咖啡布局节奏迅猛，今年2月份启动50
家门店现磨咖啡试点，4 个月后落地门店
就已突破1000 家。霸王茶姬、古茗、茶百
道等头部品牌更是早已抢先卡位咖啡赛
道，完成品类升级布局。

甜啦啦相关人士表示，推出现磨咖啡
的核心目的是突破茶饮主业增长瓶颈，搭

建全新盈利体系。
茶百道相关负责人亦表示，全时段、多

品类运营能够丰富消费场景，优化单店收
入结构，助力门店实现稳定盈利。

核心增量赛道之外，行业品类边界持
续拓宽，业态升级步伐提速。蜜雪冰城、茶
颜悦色纷纷上架自有零食，古茗、喜茶布局
瓶装饮品，蜜雪冰城斥资近3亿元收购鲜
啤品牌，茶颜悦色落地茶饮小酒馆，众多新
茶饮企业开始全方位向全品类、全时段、多
场景业态延伸。

新茶饮品牌跨界多赛道的核心原因，
是传统茶饮主业增长持续承压。艾瑞咨询
数据显示，2023年至2025年，中国新茶饮
行业增速分别为13.4%、6.4%和5.7%，连续
三年出现下滑，已全面进入争夺存量用户
的红海阶段，品牌突围需求愈发迫切。

长沙某茶饮加盟商坦言，当下茶饮门
店高度扎堆，同类产品价差极小，市场竞争
呈现白热化，纯奶茶品类利润持续缩水。

“不拓展新品类、不做全时段经营，门店很
难稳住盈利，业态升级是突破经营困境的
唯一出路。”

中国商业联合会专家委员会委员赖阳
表示：“新茶饮跨界拓品、布局新赛道，本质
是存量资产的高效再利用。依托成熟的线
下门店、完善的供应链与稳定的年轻客群
优势，行业通过品类延伸盘活坪效与人效，
突破发展天花板，是实现转型升级的必然
趋势。”

行业短板亟待破解

跨界新赛道为新茶饮打开了新增长空
间，但是，目前多数品牌的业态升级仍仅停
留在“叠加品类、扩充产品”这一浅层面，品
控不稳、同质化严重、快消运营能力缺失、
门店管理粗放等问题集中暴露，制约着行
业高质量发展。

品控水平参差不齐是当下新茶饮行业最
突出的问题。大量中小连锁店及个体门店盲
目跟风拓品，设备配置、人员培训跟不上品类
升级节奏，咖啡萃取不稳定、烘焙口感参差不

齐、冰品损耗过高等质量问题屡屡出现。
“奶茶制作标准化程度极高，但咖啡、烘

焙对工艺、温度要求更高，很多店员没有经
过系统培训，导致新品类出品质量不稳定。”
一位从业七年的茶饮门店运营负责人表示。

与此同时，行业产品同质化竞争愈发
激烈。咖啡、烘焙早餐、冰激凌、瓶装快消
品成为各大品牌标配，原料配方、产品卖点
高度趋同。原本用于突破增长困境的新赛
道，最终复刻了传统茶饮低价内卷、门店扎
堆的竞争乱象，品牌难以构建差异化优势，
无法实现实质性业绩突围。

更深层次的短板，是品牌快消运营能
力不足。多数新茶饮品牌新增的零食、瓶
装快消产品依赖贴牌代工，仅靠门店附带
销售，缺乏自主研发体系与全链路品控能
力，食品安全隐患随之增加。

九德定位咨询公司创始人徐雄俊介
绍：“现制茶饮比拼消费体验与即时满足，
快消品则比拼品控稳定、渠道覆盖与长期
复购，二者是两套完全不同的商业逻辑。
新茶饮品牌若盲目布局新赛道、缺乏核心
运营能力，很容易陷入‘有名无量、有量无
利’的困境。”

各类行业短板最终集中体现在门店运
营端。茶饮、咖啡、烘焙、冰品、零食的仓储
条件、周转周期、损耗标准各不相同，中小
门店缺少数字化管控工具，货物积压、临期
损耗频发，使得利润空间被吞噬。

上述茶饮门店运营负责人坦言：“品牌
门店总部一般只管推进新品落地、拓宽品
类矩阵，缺少对应的动销指导与运营扶持，
大量烘焙、快消产品临期报废，损耗成本全
部由门店自己承担。”

多重短板叠加下，不少门店陷入“客流
上涨、利润不涨”的尴尬境地，新茶饮跨界
布局的流量红利无法转化为实际收益，赛
道拓展效果不及预期。

重构长期竞争力

多位受访行业专家一致认为，新茶饮
业态升级并非简单叠加产品，快消化转型

也不可完全依靠贴牌代工。新茶饮品牌想
要依托新赛道打造可持续的第二增长曲
线，须从标准化出品、差异化竞争、供应链
升级、数字化运营四大维度精细化深耕，夯
实发展根基。

标准化升级正成为新茶饮头部品牌的
破局手段。古茗、蜜雪冰城等万店规模品
牌，已陆续搭建咖啡、烘焙培训体系，统一
全国门店备货、制作、损耗管控标准。

摆脱同质化内卷，核心在于差异化错位
竞争。喜茶、奈雪的茶、霸王茶姬依托各自
研发优势，推出创意烘焙、特色茶咖、定制冰
激凌等差异化产品；区域茶饮品牌则立足本
地饮食特色，打造专属爆款产品，形成独特
市场记忆点，精准抢占区域增量市场。

百联咨询创始人庄帅表示，新茶饮企
业需根据自身品牌定位搭建多元化赛道矩
阵，高端品牌聚焦品质升级，下沉品牌主打
性价比刚需，通过精准错位竞争规避行业
内卷风险。

供应链与全渠道布局，决定了新茶饮
品牌快消业务的长期发展空间。广东省食
品安全保障促进会副会长朱丹蓬建议，头
部企业应自建生产基地、升级产线、减少贴
牌代工依赖，同步布局商超、线上电商渠
道，打破门店单一销售场景，充分挖掘增量
市场。

数字化管控是精细化降损的核心抓
手，头部品牌正纷纷搭建全链路系统，对备
货、销售及损耗数据实施实时监控。例如，
古茗将咖啡豆从出厂到门店使用的全周期
严格控制在30天内，以保障口感新鲜；蜜
雪冰城在海南工厂搭建生豆恒温仓库，通
过精细化温控保障原料品质，确保出品质
量稳定。

新茶饮行业精细化转型将加速市场洗
牌。赖阳表示，盲目跟风的中小品牌将被
逐步淘汰，布局完善的头部企业有望抢占
存量市场红利。向快消化转型是当下新茶
饮企业打破增长瓶颈的必由之路。未来，
行业将摒弃粗放式内卷，依托精细化运营、
差异化研发、完善供应链与全渠道布局，实
现存量市场下的长效发展。 李 静

私募自购潮再起释放什么信号
私募近期掀起自购热潮。7月20日，

上海宁涌富私募、天朗基金、千衍基金和
水璞基金发布自购公告，拟分别出资
1000万元、200万元、3000万元、3000万元
申购自家旗下产品。

私募排排网数据显示，截至 7 月 20
日，当月已有11家私募机构合计自购旗
下产品 5.45 亿元；今年以来累计 18 家私
募开展自购，总规模 6.65 亿元，7 月自购
金额占年内总额比重达81.95%。

7月20日，多家私募集中发布自购公
告，加码旗下产品投资。上海宁涌富私
募、天朗基金、千衍基金和水璞基金分别
自购旗下产品 1000 万元、200 万元、3000
万元和3000万元。

上海宁涌富私募表示，公司及员工以
自有资金合计1000万元申购旗下小满系列
产品，旨在与投资者共同持有、长期同行，
希望与广大持有人共担风险，穿越周期。

天朗基金表示，基于对中国资本市场
长期稳健发展及对公司主动投资管理能
力的坚定信心，为践行长期投资理念，公
司于7月17日所在交易周使用公司自有
资金合计200万元申购旗下基金产品。

水璞基金宣布，公司及核心人员将在
两周内使用自有资金3000万元参与申购
公司旗下丁星乐作为投资经理管理的私
募证券基金产品。

值得注意的是，此前一日，两家百亿
私募已抛出大额自购方案。7月19日，灵
均投资官宣称，公司及主要核心人员将在
两周内使用自有资金2亿元参与申购旗
下产品，成为今年以来私募行业单笔最大
规模自购；知名量化私募平方和投资紧随
其后，同日官宣斥资1亿元自有资金申购
自家产品，位列年内第二大单笔自购。

从全年数据来看，7月无疑是私募自购
最集中、金额最突出的月份。私募排排网数
据显示，截至7月20日，本月以来共有11家
私募机构自购旗下产品，金额达5.45亿元。

值得一提的是，今年以来共有18家私
募机构自购旗下产品6.65亿元，7月以来
的自购金额占今年以来总额的81.95%。

“总的来看，私募积极自购释放了多
重积极信号。”排排网集团旗下融智投资
FOF基金经理李春瑜表示，其一，确认权
益资产安全边际。私募真金白银投票，表
明前期系统性风险已大体释放，市场机会
可能显著大于风险，迎来较好布局窗口。
其二，实现利益绑定与风险共担。私募自
购有助于在市场波动中增强市场信心、稳
定预期，减少非理性赎回，维护产品平稳
运作。其三，基于中报线索结构性调仓。
私募自购并非简单趋势追随，而是向景气
度确认板块集中，采取左侧布局博弈后续
政策效果释放。 郭津

碳酸锂走弱背后的“温差”真相
“我们的订单很好，产品不愁卖。”近

日，一家锂盐企业董秘如此表示，折射出
当前锂电板块的高景气。在短期供应端
出现确定性下降、下半年需求旺盛、锂电
企业加快扩产的背景下，碳酸锂价格却一
反常态，呈现回落态势。

订单充足

上海钢联数据显示，7月20日，电池
级碳酸锂现货均价为15.22万元/吨，较上
一交易日下滑350元/吨，整体来看7月以
来呈现下滑态势。

多家企业订单充足，下游需求预期向
好。四川一家锂盐企业负责人表示：“公
司订单不错，目前新产线基本满产。”另外
一家锂盐企业董秘表示，下游需求十分旺
盛，公司产品不愁卖。

材料企业也纷纷透露下游需求旺盛，
行业延续高景气度。磷酸铁锂正极材料
龙头湖南裕能表示，公司自今年检修以来
持续满产，新增产能无法满足所有客户的
订单增长需求。电解液龙头天赐材料表
示，截至6月，公司电解液和六氟磷酸锂
产能利用率接近满产水平。

在下游需求旺盛的同时，近期部分外
采锂盐厂因原料短缺等因素主动检修，碳
酸锂供给有所收缩。

上海钢联锂业分析师李攀表示，中矿
资源等锂辉石厂家的检修导致7月内碳
酸锂产量确定性下降，同时，智利出口中
国的碳酸锂连续两个月处于低位将传导
至 7—8 月到港量回落，因此社会库存和
贸易商库存均在去化。

有望阶段性反弹

一边是下游需求旺盛、订单充足的乐
观现实，另一边是供应端短期确定性下降
带来的供给收缩，然而碳酸锂现货价格却
持续回落。

李攀表示，尽管近期碳酸锂供需平衡
表大幅去库，但现货市场并未明显出现供
不应求的情况，短期现货供应矛盾并不突
出。在此背景下，远期交易的不确定性影
响市场情绪，下游探底采购力度将影响碳
酸锂短期价格。“随着江西枧下窝锂矿复
产爬坡在即、澳矿发运创历史新高、津巴
布韦锂精矿发运恢复，碳酸锂增量将逐步
兑现，市场已开始对远期供给宽松进行提

前定价。”一名业内人士说道。
中矿资源相关负责人表示：“目前，公

司津巴布韦锂精矿尚未规模到港，受此影
响，公司江西锂盐产线临时停产检修，局
部低负荷运行，并非全面停产。公司预期
今年锂盐销量不会因本次临时停产检修
受到重大不利影响。”

对于锂价走势，东方证券金属首席分
析师于嘉懿分析，今年三季度进入锂电排
产旺季，叠加新增供给释放爬坡期影响，
以及最近两个月锂价已有所回调，预计8
至9月锂价将出现阶段性反弹。

企业层面同样释放积极信号。天赐
材料表示，根据下游客户需求预测，预计
公司2026年三季度电解液排产数量环比
将进一步增长，下游需求持续旺盛。

加快扩产步伐

今年上半年，受市场需求旺盛、锂价
上涨驱动，多家锂盐企业业绩大幅预增。
Wind数据显示，目前已有21家锂盐企业
披露半年度业绩预告，有17家锂盐企业
大幅预增。

其中，赣锋锂业预计归母净利润36.5
亿元至46亿元，同比扭亏；雅化集团预计
归母净利润11亿元至13亿元，同比增长
710.17%至857.48%；中矿资源预计归母净
利润 10.5 亿元至 12.5 亿元，同比增长
1078.07%至1302.46%。

锂电材料企业也纷纷预喜。天赐材
料预计上半年归母净利润27亿元至30亿
元，同比增长 907.84%至 1019.82%；恩捷
股份预计归母净利润7.36亿元至9亿元，
同比扭亏。

在预期需求向好的背景下，多家锂电
企业加码扩产。

日前，雅化集团微信公众号发布消
息称，雅化集团津巴布韦KMC公司全速
推进硫酸锂深加工项目，该项目总投资
约 2 亿美元，项目涵盖一座冶炼厂和一
座硫酸厂，设计年处理锂精矿能力35万
吨、硫酸锂年产量 7.5 万吨，计划 2027 年
投入运营。

近日，湖南裕能公告称，拟投资约
240亿元，在贵州省黔南布依族苗族自治
州瓮安县投资建设贵州裕能（瓮安）矿化
一体新能源电池材料循环产业项目，建设
项目包括80万吨磷酸铁锂、100万吨磷酸
铁及其上游产业链项目。 李嫒嫒
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“讲故事”不如“看报表”

A股“中考成绩单”释放新风向


