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紫牛头条

继扬子晚报/紫牛新闻1月
19日发布报道《昆山企业家愿
为嫣然儿童医院提供场地》后，
引发广泛关注。1月20日，记者
再次联系上这位昆山企业负责
人曾庆龙。他19日赴北京与嫣
然天使儿童医院方面进行交流，
双方共同商议出一个更可行的
方案。

曾庆龙透露，院方坦诚相
告，由于唇腭裂治疗涉及多个专
科协同，整体搬迁或设立分院在
短期内难以实现。

不过，双方并未就此止步，而
是共同商议出一个更可行的方案：
由曾庆龙团队在昆山牵头申请设
立一家唇腭裂患儿公益服务机构，
作为连接全国患者与北京医疗资
源的“中转站”，提供免费短期食
宿、就医咨询、对接院方等服务。

“既然不能把医院搬过来，
那就让更多唇腭裂患儿，不再因
路远、钱少、信息闭塞而错过治
疗。”曾庆龙说。

记者了解到，该机构将协调
嫣然天使儿童医院、昆山当地医
疗机构及卫健等相关部门，为患
儿家庭提供专人对接服务，从病
情咨询、治疗流程指导，到安排

北京专家每月来昆山开展总共
1~2天的集中义诊。对于确需
赴京接受复杂手术的孩子，团队
还将协助解决交通问题，并提前
与院方对接，确保转诊顺畅、治
疗不延误。

“医院的床位毕竟有限，不
可能覆盖全国需求。”曾庆龙说，
“但如果在长三角有个落脚点，
就能大大减轻这些家庭千里奔
波的辛苦。”

目前，场地已初步落实。曾
庆龙表示，将无偿提供2500平
方米场地中的核心区域作为公
益服务站。患者及其家庭的餐
食和住宿，也已对接当地资源支

持：“已对接3家本地酒店洽谈
住宿支持，预计提供成本价或免
费食宿资源，1月21日会再开会
敲定细节，后续出行问题也会联
络当地企业共同参与。”

曾庆龙坦言，过去以为做公
益就是“捐钱捐物”，但这次走访
让他明白：“真正的难点不在手
术台上，而在手术前后。”

“从发现患儿、联系家庭、解
释病情、安排出行，到术后回访，
每一步都需要人力、物力和专业
协调。”他举例道，有家长为了节
省开支，在医院附近打地铺；还
有人因为不了解流程，生生错过
了最佳治疗期。

“嫣然天使基金能覆盖手术
费用，但路费、住宿、吃饭、陪护
误工……这些‘隐性成本’往往
压垮一个家庭。我们就要补好
这个缺口。”曾庆龙说。

目前，团队正同步推进公益
机构注册，并计划通过互联网普
及防治知识：“很多人不知道唇
腭裂可防可治，也不知道该找
谁。我们要把信息传出去，把服
务落下来。”他还动员身边企业
家共同参与，“这不是一次性善
举，而是要建立长效机制，每年
坚持做下去。”
扬子晚报/紫牛新闻见习记者

孙汉仑

昆山企业携手嫣然医院，拟建唇腭裂患儿“公益中转站”
提供食宿、义诊及必要时赴京转诊支持

60份“团餐订单”从天而
降，虚假“潜规则”消解戒备心

赵先生告诉记者，他是一名
刚入行的创业者，经营着一家主
打手工汉堡和简餐的小店。对
于尚在起步阶段的小店来说，每
一笔订单都意味着生存的底
气。1月14日下午4点多，一名
自称是附近某中学的“老师”通
过外卖平台联系赵先生，声称需
要订购60份团餐。“60份大单，
连续订2天，而且学校就在500
米开外。”赵先生回忆起最初的
心情，“第一反应就是兴奋，觉得
自己终于接到了一个大单。”

随后，对方谎称为了沟通方
便，引导赵先生添加了学校“邵
主任”的QQ号。在随后的交流
中，这名“邵主任”找赵先生要了
菜单，对菜品规划提出了要求，
并反复强调“食材一定要新鲜、
干净、卫生”。

赵先生透露，对方在沟通中
表现得十分“接地气”。“他很直
接地跟我提到了要拿回扣，还说

校长对老师很大气，没有预算限
制，唯一的要求就是让老师们吃
饱、吃好。”这种看似“潜规则”的
沟通，消解了赵先生的戒备心。
在初涉商海的赵先生看来，对方
提“回扣”、讲“人情”，恰恰证明
了交易的真实性。

当晚，为了准备第二天的食
材，赵先生和店员们在厨房里一
直忙碌到凌晨2点。看着一个
个亲手烤制出来的面包和备好
的食材，赵先生甚至还跟身边的
人炫耀了一番。

从“订餐”到“代购”，高
额差价与假转账双重诱导

第二天一早，原本约定的打
款时间到了，但骗子的“骗术”才
刚刚开始。那名“邵主任”给赵
先生打来电话，语气显得有些急
促且为难。他说校长为了奖励
老师，还想给每人发一份牛排礼
盒，但学校之前合作的供应商跟
校长闹了矛盾，现在没法拿货。
于是，他希望赵先生能以店铺的

名义，帮学校从这个“供应商”那
里代购这批礼盒。

随后，“邵主任”给赵先生发
来“供应商”的QQ号。当赵先
生添加“供应商”QQ，对方很快
便通过，并迅速发来与“邵主任”
要求一模一样的礼盒图片，并告
知礼盒的单价是1180元，可按
批发价960元给赵先生。

在一段赵先生与“邵主任”
的语音聊天中，这名“邵主任”表
示，他会按照原价1180元每盒
报给学校，中间的差价跟赵先生
平分，并称想让赵先生多赚点
“辛苦费”。“一份礼盒差价220
元，60份就是13200元，到时候
能分6000多元，那可是一笔不
小的收入。”赵先生说。

随后，“邵主任”称马上安排
学校财务打款，并嘱咐赵先生去
跟供应商对接好。1月15日中
午11点，“邵主任”给赵先生发
来了一张银行转账截图，显示已
经将 74020元钱款（包含餐费
和代购牛排礼盒费）汇到了赵先
生的账户。赵先生却发现自己

账户并没有收到这笔钱。“邵主
任”对此解释称，因为学校对公
账户转账存在延迟。另一方面，
那名牛排礼盒“供应商”则开始
催促赵先生尽快付款，不然会影
响到货时间。

赵先生表示，此时骗子利用
的就是商家“怕丢单”的心理。
因为已经投入了大量时间、精力
和食材成本，为了保住前面那个
“大额订餐”，往往会选择铤而走
险，帮忙先垫付货款。幸运的
是，赵先生在最后关头保持了冷
静，在反复向“邵主任”确认钱款
之后，这名“邵主任”将头像更改
为牛排，不再与赵先生联系。

骗局并非个例，多地商
家被骗数万元难追回

“我在网上发了视频后，很
多人评论说这个骗局已经存在
很长时间了。”赵先生告诉记者，
“唯一的损失就是提前备餐，第
一天晚上忙活了那么久。虽然
这些东西第二天也能卖，但那种

被欺骗的感觉很糟糕。”
记者调查发现，赵先生的遭

遇并非孤例。据扬子晚报此前报
道，苏州的陈先生也是接到了所
谓“小学老师”的订餐单，被对方
引导代购一款名为“佛跳墙”的礼
品。在对方层层递进的诱导下，
陈先生分多次向对方提供的账号
汇款，最终被骗走7万多元。

此外，记者在网络平台搜索
发现，类似骗局除了外卖订单，
还有包括谎称学校演出需要给
百人化妆订单骗局、学校找药店
代买药需要指定燕窝骗局。这
些骗局的逻辑链条非常清晰：首
先是抛出诱饵，骗子多以学校、政
府部门、大型企业为背景，虚构大
额团餐订单，并利用这些单位的
公信力背书；接着，为了建立信
任，骗子并不急于要钱，甚至主动
聊“回扣”、谈“品质”，让商家觉得
对方很“专业”且“真实”；之后，骗
子会以各种理由突然提出代购某
种特定的、商家不经营的商品（如
牛排礼盒、佛跳墙、红酒、燕窝
等）；最后，骗子伪造转账截图，谎
称跨行转账存在时间差，诱导商
家先行垫付资金。

1月20日下午，记者分别致
电美团、京东等外卖平台。平台
客服均表示，任何绕过平台线下
交易的订单均有可能是诈骗，建
议直接拒绝。一名客服向记者
表示，就在记者致电前，他们刚
刚收到一名用户反馈关于通过
QQ联系订餐的诈骗。

平台提醒，只要在平台后台
收到声称是学校、政府部门负责
人、公司企业采购人员等的陌生
消息，并以订餐为由头要求垫付
“礼品”货款，基本都是诈骗，这
一类机构的采购物资通常都有
专门渠道和规范流程。接到大
额订单后，在没有当面确认或实
际收到货款的情况下，即便有所
谓“转账截图”，也不要先行垫付
相关费用。如遇可疑情况或者
被骗，应及时拨打110或前往当
地派出所进行咨询求助。

外卖餐饮“天降大单”暗藏“代购”陷阱
平台提醒：切勿脱离监管私下交易

1月20日，浙江湖州的餐饮店主赵先
生向记者详述了他刚刚经历的一场“团
餐”骗局。恰逢餐饮行业“年终冲刺”，这
原本是一桩足以让他“兴奋得睡不着觉”
的60份团餐大单，还有一名“预算不设
限”的校长。然而，在金钱诱惑的糖衣之
下，实则是一个层层包装的诈骗陷阱。

记者调查发现，此类骗局在多地屡见
不鲜，多名受害者自述被骗数万元且追回
无望。

相关外卖平台特别提醒：凡是要求绕
过平台进行线下交易或垫付“礼品”货款
的，均为诈骗。
扬子晚报/紫牛新闻见习记者 马斌 鲁玥
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自称某学校老师联系赵先生要订团餐 骗子提供的虚假转账记录


