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南京嘉信拍卖有限公司拍卖公告
本公司受委托，将对以下标的进行公开拍卖，公告

如下：
一、拍卖标的：报废车辆一批（具体详见清单）（按

照实际移交现状为准）(以上标的整体打包）。
二、预展时间及地点：2026年3月4日-2026年3

月5日，标的所在地（工作时间）。
三、报名时间及地点：报名截止时间为2026年3月

5日16时止,本公司或预约指定地点。
四、拍卖时间及地点：2026年3月6日10：00时开

始，中拍平台。
五、其他：1、报名截止时间前将拍卖保证金10万

元交至本公司指定账户（以实际到账时间为准）。保证
金账户信息：名称：南京嘉信拍卖有限公司；开户行：交
通 银 行 迈 皋 桥 支 行 ； 账 号 ：
320006632018170072088。2、竞买人须取得经省级
商务主管部门重新资质认定后颁发或换发的最新回收
拆解企业资质认定书。3、未尽事宜请联系拍卖人。

六、联系方式：南京嘉信拍卖有限公司
联系地址：南京市秦淮区光华东街 1 号 10 栋
联系电话：15189067607吴先生（咨询）

13914707555陆先生（看样）
2026年2月9日

谷爱凌绝地反击
和俩队友一起晋级

新华社电 7日是米兰-科尔
蒂纳冬奥会开幕后的首个比赛
日，除了备受关注的单板滑雪男
子大跳台决赛中，苏翊鸣夺得铜
牌，当天中国运动员在其他项目
中也有精彩表现。

在自由式滑雪女子坡面障
碍技巧资格赛中，北京冬奥会亚
军谷爱凌在第一轮摔倒的情况下
迅速调整，第二轮表现出色，排名
第二晋级决赛；队友韩林杉、刘梦
婷也顺利晋级。三名中国选手闯
入冬奥会决赛，创造了该项目队
史之最。决赛于9日进行。

同样取得突破的还有跳台
滑雪队。在女子个人标准台比赛
中，曾坪以237.3分名列第15，
创造了中国选手在该项目上的
冬奥会最佳战绩。挪威名将安
娜·奥迪内·斯特罗姆夺得金牌。

科尔蒂纳滑行中心迎来雪
橇项目正赛首日较量。德国选手
马克斯·朗根汉连续两次刷新赛
道纪录，在男子单人项目中暂列
第一。首次参加冬奥会的中国选
手鲍振宇暂列第24位。

花样滑冰团体赛男子单人滑
短节目比赛中，中国队老将金博洋
发挥稳健，但由于整体实力的差距，
中国队仍以总分14分排名第八，无
缘前五名的自由滑/自由舞比拼。

苏翊鸣为中国队赢得首枚奖牌
大跳台摘铜未能卫冕，重回挑战者身份冲击坡面障碍技巧比赛

当地时间2月7日，谷爱凌在
自由式滑雪女子坡面障碍技巧资
格赛中试跳后庆祝。 新华社 发

2月7日，季军中国选手苏翊鸣在颁奖仪式上。 新华社 发

推出1999元“创世成员”礼包，招募9999位“创世成员”

关停近3年的天涯社区官宣将回归

北京时间2月8日凌晨，在
2026年米兰-科尔蒂纳冬奥会
单板滑雪男子大跳台决赛中，
21岁的卫冕者苏翊鸣以总分
168.50分获得一枚铜牌，为中
国军团赢得了在本届冬奥会上
的首枚奖牌。

四年前的北京冬奥会，“天
才少年”苏翊鸣横空出世，获得
这个项目的金牌，此外还在男
子单板滑雪坡面障碍技巧赛中
收获银牌。如今米兰-科尔蒂纳
冬奥会的这枚铜牌让他收集齐
了冬奥会的金银铜三种奖牌。

21岁的“老将”

从资格赛到决赛，苏翊鸣
都不愿相信，21岁的他在这个

项目里已经是不折不扣的“老
将”了。北京冬奥会该项目的决
赛选手中，只有苏翊鸣闯入了
本届冬奥会决赛。当天12名选
手中只有两名“90后”，最小的
生于2008年。

“我一直觉得自己是个小
孩子，开心地去享受比赛。当看
到有这么多选手比我小时，确
实非常感慨，这个项目发展太
快了，它的边际一直在扩展。
这是好事，一直有年轻人在超
越，我只能尝试跟上他们。”苏
翊鸣说。

在过去四年，男子大跳台
是冬奥项目中整体竞技水平发
展最快之一。和四年前北京冬
奥会1800度旋转动作即可站
上领奖台相比，如今的米兰冬

奥会要跳到1980度旋转动作
才能跨入决赛门槛，所以也被
称作是“神仙打架”，以及“物理
定律边界之战”。

从决赛三跳来看，苏翊鸣
更多在追求质量和稳定性。第
一跳，他内转起跳1980，单手
抓板头，得到88.25分，是首轮
第二高分。

第二跳，他反脚出发，内转
起跳1980，空中Melon抓板
（抓前刃中部），但落地时手触
雪，得到73.75分。

显然对第二跳不够满意。
第三跳，苏翊鸣选择和第二跳
相同的动作，如果完成质量再
提升一下，还有机会冲金，可惜
落地时还是有一点触雪，得到
80.25分。

最终苏翊鸣名列第三，收
获铜牌，日本选手木村葵来和
木俣椋真分获冠亚军。

“重新成为一个挑战者”

颁奖结束后，苏翊鸣和现
场观赛的父母拥抱了很久。没
能成功卫冕男子单板滑雪大跳
台冠军，苏翊鸣不觉得遗憾，反
而如释重负，感叹终于把卫冕
冠军这个光环“扔”了出去。

“我当然希望自己取得更
好的成绩，我的目标永远是最

耀眼、最闪亮的位置。为了身披
国旗站上领奖台，我毫无保留，
付出了全部。”苏翊鸣说，“现在
压力不在我这里，我重新成为
了一个挑战者。”

苏翊鸣表示，再度登上奥
运会领奖台的他，身上已肩负
着更大的责任。“现在我不仅代
表着自己，而是代表着中国冰
雪的最高竞技水平去为国征
战。我身上肩负了祖国的信
任。”

“所以我必须付出自己的
全部，可以说我也做到了，没有
任何保留，也没有任何遗憾。”
他说。

在决赛分数最终落定后，
苏翊鸣的表情有些沮丧。但他很
快平静了下来，并大度地向获得
冠军的日本选手木村葵来表示
祝贺。苏翊鸣在赛后讲述了当时
的心态转变：“我想，现在终于集
齐冬奥会的金、银、铜牌了，压力
终于给到了其他人。”

苏翊鸣说，这意味着他又
完全回到了挑战者——这个他
最看重的身份上。他将用这个
身份冲击接下来进行的坡面障
碍技巧比赛。

“在北京冬奥会的坡障比
赛中，我没有拿到金牌，从这个
角度来看，我完全没有压力。”
扬子晚报/紫牛新闻记者 黄啟元

因资金短缺关停近三年
后，天涯社区有了新动态。2月6
日晚，新天涯联合工作组、成都
天涯客网络科技有限公司、天
涯好东西（海南）电子商务有限
公司发布联合公告，宣布重启
天涯，“为确保承载着亿万网民
青春记忆、原创内容和人生梦
想的宝贵数据完整存续，并推
进天涯社区于2026年6月1日
恢复访问，天涯客公司与热心
天涯重启的团队组成联合工作
组，在征得天涯社区公司认可
的基础上，现推出‘新天涯创世
成员产品服务包’，招募9999
位创世成员……”

1999元“创世成员”礼包
有支持也有质疑

此次重启的核心力量是
2024年成立的成都天涯客公
司，该公司已经陆续为天涯社
区数据的存续提供了上百万元
资金。新天涯计划包括正在启
动的线上线下相融合的天涯客
网络平台和将要恢复访问的天
涯社区以及基于WEB3.0平台
的海外天涯。新天涯创世成员
产品服务包全球限量发行
9999份，售价为1999元每份，
售完后永不增发，所得费用均

用于天涯社区数据存续、恢复
访问及后续新天涯计划的落
实，同时创世成员可以获得多
项专属权益。

目前新天涯创世成员礼包
已经在天涯客小程序中开始售
卖。该小程序主要包含神帖、杂
坛、商店三个板块，进入神帖板
块，官方重新整理了曾经天涯
社区中的热门帖，不仅保留了
原帖文，对过去的评论回复也
进行了搬运，包括2013年紫金
陈在“舞文弄墨”板块开帖小说
《谋杀官员4》等，目前更新的帖
子数量还不算很多，要完整浏
览帖文需要开通会员。

在杂坛板块中，可以看到
已经有不少用户开通了1999
元的创世会员，戴上了专属会
员标志，并发帖开始了交流，但
从活跃度和阅读量上来说，和
目前主流的社交平台差距还是
巨大的。不少购买了创世会员
的用户发帖表示，自己购买会
员是表示对天涯社区重启的支
持。有意思的是，虽然天涯社区
主要是“80后”“90后”人的青
春回忆，但是新天涯社区中还
有不少“00后”用户在活跃，新
天涯的工作人员透露“第一位
创世会员是‘00后’。”

对于1999元的礼包售价

也有质疑之声，主要集中在认
为价格偏高以及对新天涯未来
的不确定。

不止变现难
重启面临“复杂问题”

2023年5月27日，天涯社
区发布公告，承认天涯社区遇
到了资金流动困难。与此同时，
天涯社区前执行总编宋铮(网名
小黑)等前员工及部分资深天涯
网友自发组织了“七天七夜，重
启天涯”活动，自2023年5月28
日起通过抖音“重启天涯”账号
进行七天七夜不间断直播，直
播所筹集的款项将全部用于为
天涯社区支付网络开通所需的
相关费用。但是令人遗憾的是，
最终筹款仅15万元，宣告重启
社区失败。

根据天涯早前披露数据，
2003年天涯已有300万注册用
户，日访问量在2000万左右。
当时，中文互联网网民只有
7950万人。在移动互联网兴起
之前，作为最大中文互联网社
区的天涯，注册用户超过1.3
亿，月覆盖用户超过2.5亿。尽
管曾经天涯社区用户量和日活
数据都相当惊人，但实际上即
便是在巅峰时刻，天涯社区的

变现能力一直也不是很好，
2015年，天涯社区在新三板挂
牌。2015年、2016年，天涯社区
分别实现营业收入1.73亿元、
1.31亿元；同期归母公司净利
润分别亏损1991万元、1088
万元，2019年从新三板摘牌
后，公司经营情况持续恶化。

曾经天涯社区最为宝贵的
就是内容创作者，《成都，今夜
请将我遗忘》《明朝那些事》《黑
道风云二十年》《鬼吹灯》等具
有很大影响力的网文都从天涯
社区走出，社区有好内容但是
赚钱不容易，这不是天涯一家
的问题。

天涯社区要重启面
临着相当复杂的问题，除
了探寻可靠的变现模式
外，创作者和普通用户的
流失也是一个现实问题，
创作者的出走则大多因
为收入问题，为了谋求更
好的收入选择与其他付
费小说平台签约，通过这
些付费小说平台的运作
将小说影视化、IP化。新
天涯要闯出一片天地，只
有用户情怀可能真的不
太容易。
扬子晚报/紫牛新闻记者

沈昭


